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DE COOPERATION ECONOMIQUE

NANCIERE AU SERVICE
NT EN AFRIQUE

CATALOGUE DE FORMATION

Découvrez dans ce catalogue, une large gamme de
formations de qualité dans plusieurs domaines clés que le
FAGACE met & votre disposition @ travers son institut de
formation.
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QUI SOMMES-NOUS ?

Le Fonds Africain de Garantie et de Coopération Economique (FAGACE)
est une Institution financiére internationale spécialisée dans la promotion
des investissements publics et privés.

MISSION DU EXPERTISES DE
FAGACE L’'INSTITUT DU FAGACE
dcei?,:::i:::r:‘::t ) Formation (interne et

externe), études, de
recherche, assistance
technique aux promoteurs

économique et social de
ses Etats membres pris

‘. individuellement et (assistance au montage des
collectivement, en projets, business plan...)
facilitant le financement et . .
la réalisation des projets de ) App“t',tech“'q"e I O
développement a travers la Imemares (arrangement,

bouclage de financement et

garantie des préts. négociation).
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OU SOMMES-NOUS ?

LES PAYS DU FAGACE

Le FAGACE est présent
dans 14 Etats :

™ Le Bénin,
Le Burkina Faso,

‘I Le Cameroun,
== La Centrafrique,
7 Le Congo,

I La Cote d’'lvoire,
= La Guinée Bissau,
I Le Mali,

<~ La Mauritanie,
== Le Niger,
- Le Rwanda,

B Le Sénégal,

I Le Tchad et
= Le Togo.

Le siege du FAGACE est a
Cotonou au Bénin.

Nous avons deux (02)
représentations en Afrique :

Rwanda

PO BOX 1378,
RSSB TOWER B, 4th floor,
Kiyovu, Kigali

Tél : +250 252 577 070
Fax : +250 252 577 080
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EDITORIAL

Dans un contexte économique de plus en plus concurrentiel,
I'acquisition de nouvelles compétences, |'adaptation aux lignes
meétiers, ainsi que la recherche d'innovation pour anticiper et
s'adapter a son environnement, sont devenues des leviers
incontournables de |a vie des entreprises.

Ainsi, convaincu de la valeur ajoutée et de I'importance du capital
humain et fort de son réle de catalyseur de l'intégration financiéere
des économies des Etats membres, le FAGACE entend apporter
une expertise reconnue dans le renforcement des capacités.

L'Institut du FAGACE met a votre disposition des formations de
qualité dans les domaines suivants: banque, comptabilité,
finance, gestion des risques, gouvernance, conformité,
ressources humaines, management, droit, marketing et vente.
Avec l'Institut du FAGACE, vous étes sUr(e) de bénéficier d'un
accompagnement sur mesure de qualité avec des Experts
reconnus dans leurs métiers.

Le présent catalogue contient des formations au coeur de la vie

des particuliers, entreprises et Institutions. Vous avez

Président du Conseil Scientifique de également la latitude de faire une demande a la carte, en fonction
e | de vos besoins.

_ |
— |

f Bassirou NDAW

Ngueto Tiraina YAMBAYE
. Directeur de I'Institut du FAGACE

CONTACTS @ Adresse : 298, Boulevard CEN-SAD, Cotonou Tél: +229 97 97 97 30 / +229 94 01 37 20 @ Mail: courriel.fagace@fagace.org



PARCOURS D’INSCRIPTION

Contacter I'Institut du
FAGACE par mail, site
Internet, LinkedIn,
Facebook ou par

L S'inscrire a la formation
téléphone

choisie

Choisir un théme dans
le catalogue ou faire
une demande
a la carte, en fonction
de vos besoins

Recevoir de notre part
les informations sur les
sessions, dates et colts
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NOS MODULES DE FORMATION

Le programme de formation et de
renforcement des capacités,
s'articule autour des domaines
clés ci-apreés:

1- BANQUE, COMPTABILITE FINANCE
ET RISQUES

2- RESSOURCES HUMAINES

3- GOUVERNANCE, CONFORMITE ET
SECURITE FINANCIERE

4- MANAGEMENT ET DROIT
5- MARKETING ET VENTE




BANQUE, COMPTABILITE, FINANCE ET RISQUES

BCFROI1 Montage de Projets d’'Investissement, Business Plan et Recherche de 24 heures
Financements
BCFRO2 Gestion de la trésorerie et du risque de liquidité 16 heures
BCFRO3 Mesure et Gestion du risque opérationnel 24 heures
BCFRO4 Nouvelle disposition de traitement des engagements suivant le Plan 16 heures
comptable Bancaire révisé et le dispositif prudentiel Bale 2 Bale 3
BCFRO5 Le dispositif de controle interne : le construire, I’évaluer et I'optimiser 16 heures
BCFRO6 Les normes IFRS appliquées au secteur bancaire 16 heures
BCFROQO7 Mesure et gestion du risque de marché 16 heures
BCFRO8 Entreprenariat de jeune et technique d’élaboration de Business plan 16 heures
BCFRO9 Controle de gestion bancaire : maitriser les outils de mesure de la rentabilité 16 heures
BCFRO10 Gestion de trésorerie d’'une institution financiére : ALM, marchés des 24 heures

capitaux, prévisions de flux et équilibre financier
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BANQUE, COMPTABILITE, FINANCE ET RISQUES

BCFROT1 La Gestion de la trésorerie bancaire et le traitement du risque 24 heures
de transformation et d’illiquidité (BALE Ill)

BCFRO12 Cartographie des risques de non-conformité bancaire et financiére: 16 heures
conformité, controle interne, audit et risque

BCFRO13 SYSCOHADA révisé : dispositions nouvelles et présentation des états 16 heures
financiers annuels

BCFRO14 Analyse et pilotage du risque juridique dans les banques 16 heures

BCFRO15 Elaboration des rapports réglementaires sur la gestion des risques 16 heures

BCFRO16 Risque et financement de I'agriculture 16 heures

BCFRO17 La nouvelle gestion des risques bancaires 40 jours

BCFRO18 Assets & Liabilities Management -La Gestion Actif Passif dans la banque 24 heures

BCFRO19 Produits dérivés en Afrique Sub-Saharienne : répondre aux besoins des 24 heures

clients et de la gestion ALM

BCFR0O20 Forex : comprendre le marché des changes et les techniques de gestion du 24 heures
risque de change
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BCFRO21

BCFRO22
BCFRO023
BCFRO24
BCFRO25
BCFRO26

BCFRO27
BCFRO28
BCFRO29

BCFRO30
BCFRO3]

BCFRO32

BANQUE, COMPTABILITE, FINANCE ET RISQUES

Controle de gestion bancaire en Afrique Sub-saharienne

Nouveau dispositif prudentiel de la BCEAO -Transposition de Bale II-1ll en UMOA
Gouvernance et roles des différentes fonctions de controéle

Elaboration des états financiers sociaux en normes IFRS

Controle de gestion : outils de pilotage de la performance

Les outils et techniques de couverture du risque de crédit PME en Afrique
Subsaharienne

Gouvernance et pilotage de la performance des Banques
Les bases de I'analyse financiére
Ingénierie financiére par les Fonds de garantie

Les garanties financiéres et leur impact sur les ratios prudentiels des Banques

Décider d’investir : rentabilité et équilibre Financier

Education financiére pour les petits porteurs de projet

-

24 heures
16 heures
16 heures
16 heures
16 heures

16 heures

16 heures
24 heures
24 heures

24 heures

24 heures

24 heures
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RESSOURCES HUMAINES
e =

RHNO1 Fixer des objectifs et évaluer les performances 16 heures

RHNO2 Ingénierie de formation : Elaborer, mettre en ceuvre et évaluer un plan de 16 heures
formation

RHNO3 Formation des formateurs : perfectionnement en techniques de 24 heures
conception et animation de formation

RHNO4 Management Leadership et conduite du changement 16 heures

RHNO5 Le controle de gestion sociale: objectifs, indicateurs, tableaux de bord et 16 heures
pilotage de la performance

RHNOG Prévention et gestion des conflits 8 heures

RHNO7 Conduire ses réunions efficacement 8 heures
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GOUVERNANCE, CONFORMITE ET SECURITE
FINANCIERE

GCOT La lutte contre le blanchiment des capitaux et le financement du terrorisme: 16 heures
nouveautés et enjeux

GCO02 Gouvernance et environnement de controle 16 heures

GCO03 Lecture et compréhension des états financiers par les membres du 16 heures
Conseil d’Administration (CA)

GCO04 Conformité et controle interne en Banque 16 heures

GCO05 Le conseil d’Administration : role et responsabilités selon le nouveau droit 16 heures
des sociétés OHADA

GCO06 Notation financiére en Afrique: enjeux, perspectives et contraintes 16 heures
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MANAGEMENT ET DROIT
cope — | e oo

MDOT Manager & développer ses équipes 16 heures

MDO2 Manager : développer son leadership 16 heures

MDO3 Gestion du stress : techniques et outils pour accroitre la productivité des 16 heures
cadres

MDO4 OHADA, Acte uniforme portant organisation des procédures 24 heures
simplifiées de recouvrement et des voies d’exécution

MDO5 Management et leadership d’équipe performante : faire de son 16 heures
équipe une Dream-Team

MDO6 Gestion du temps et des priorités 16 heures

MDOQO7 Développer ses compétences de manager d’'un réseau commercial 16 heures

MDO8 Sdretés et garanties : gestion des risques et préservation des droits 14 heures

MDO9 Gestion des garanties, suretés et covenants 14 heures
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MARKETING ET VENTE

MVO1 Démarche de vente-conseil B2B 24 heures
MV02 Techniques de négociation commerciales et marketing 16 heures
MV0O3 Pilotage de la performance commerciale 16 heures
MV04 Inbound marketing: stratégies gagnantes pour attirer les clients 16 heures
MVO5 Comment adapter votre stratégie marketing a I'’évolution de 16 heures
I'environnement
MVO6 Méthodes et stratégies de négociation a l'international 16 heures
MVO7 Elaboration d’'un plan marketing 16 heures
MV0O8 Techniques de communication 16 heures

CONTACTS (2 Adresse: 298, Boulevard CEN-SAD, Cotonou E | Tél: +229 97 97 97 30 / +229 94 01 37 20 =) Mail: courriel.fagace@fagace.org



